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Pour « gagner » au jeu du Black Friday,
votre offre doit être irrésistible !

 Vous devez littéralement faire votre
meilleure offre de l’année pour l’occasion !

RARETÉ + SIMPLICITÉ
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6 types d'offres, notre reco DHS et un exemple de la veille 2025

Packs / bundles : 1 à 3 packs, prix avant / après · Ex. Hircus : coffret d'entretien avec le code GREENFRIDAY

Paliers : 3 maximum, livraison offerte dès le 1er · Ex. Nutrimuscle : -15 % dès 75 €, -20 % dès 150 €

VIP / accès anticipé : à lancer J-3 à J-5 · Ex. Respire : liste VIP, accès le 23/11, jusqu'à -30 %

BOGO : à réserver au week-end BF · Ex. Pulpe de Vie : 2 soins achetés = le 3e offert

Remise classique : 20 à 35 %

Combos DHS : acquisition = remise + VIP · AOV = paliers + livraison offerte · déstockage = BOGO + urgence · Noël = pack + cadeau

Cadeaux : valeur réelle visible · Ex. Palais des Thés : nougat offert dès 50 €, thé inédit dès 90 €
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Martin Hot Sauce, Hot Party Pack de 8 sauces piquantes

Bonsoirs, coffrets cadeaux signés Bonsoirs
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Quelle offre pour quelle marge, quel objectif ?



Exemple : une marque de compléments → -30 % sur tout, ou des paliers ?
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Le timing compte : les 4 phases standards du Black Friday


